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Di cosa parliamo oggi?

✓Cosa è la «Lead Generation»?

✓Analisi e strategia per la Lead Generation

✓Creare un sito di Lead Generation con Joomla

✓Estensioni e plugin per la Lead Generation

✓Caso di successo
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Cosa è la «Lead 
Generation»?



La Lead Generation è letteralmente l’azione di 

generazione,

o meglio ancora acquisizione,

di contatti di un potenziale cliente.
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Che cosa è la LEAD GENERATION



Per Lead Generation si intende quindi:

l’insieme di attività di marketing che permettono di 

acquisire e generare una lista di contatti realmente 

interessati ad un servizio/prodotto/attività dell’azienda
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Che cosa è la LEAD GENERATION



Quale è lo scopo finale delle attività di Lead Generation? 

VENDERE!
(e fatturare!)
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Che cosa è la LEAD GENERATION



Da cosa è composto un progetto di Lead Generation?

Joomla World Conference 2017 - Rome - «Lead Generation» di successo con Joomla! – Simone Bussoni – Quantility 

Che cosa è la LEAD GENERATION



Da che azioni è composta la Lead Generation?
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Che cosa è la LEAD GENERATION



Che cosa è la LEAD GENERATION

Dove entra in campo Joomla
in un progetto di Lead Generation?

Attrazione 
del pubblico 
interessato

Raccolta e 
profilazione 

dei lead

Conversione 
in cliente

Engagement 
e crescita dei 

clienti
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Analisi e strategia per 
la
Lead Generation



Come si è evoluto il mondo del marketing con il digitale?
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Analisi e strategia per la Lead Generation



1. Analisi dei competitor
(punti di forza e di debolezza, opportunità e minacce)

2. Analisi dei contenuti/conversazioni dei competitor
(tecnica, informativa, engagement)

3. Analisi della social conversation
(reputazione, presenza, notorietà)

4. Analisi degli influencer di settore
(chi o cosa influenza i nostri possibili clienti)

5. Analisi presenza e posizionamento web
(keyword, tematiche, ecc.)
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Analisi e strategia per la Lead Generation



1. Individuazione delle personas
(descrizione dei «clienti» tipo)

2. Definizione del posizionamento del prodotto
(cosa e come comunicare e in che canali del mercato )

3. Definizione dei KPI (Key Performance Indicator)
(Conversioni, Posizionamento web, Qualità visite, Brand Awareness)

4. Definizione della Keyword strategy
(Volumi di traffico, Keyword difficulty, CTR, ecc.)

5. Definizione dei Piani editoriali web e social
(di cosa e come parlarne e in che canali web)
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Analisi e strategia per la Lead Generation



Definizione dei KPI (Key Performance Indicator)
(Conversioni, Posizionamento web, Qualità visite, Brand Awareness)
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Analisi e strategia per la Lead Generation

Aumento dei LEAD Costo dei LEAD



Analisi e strategia per la Lead Generation
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Creare un sito di Lead 
Generation con 
Joomla!
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Creare un sito di Lead Generation con Joomla
Il brainstorming
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Creare un sito di Lead Generation con Joomla
La Sitemap
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Creare un sito di Lead Generation con Joomla
Il Mockup
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Creare un sito di Lead Generation con Joomla
Il Mockup: Faccio capire di cosa parliamo
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Creare un sito di Lead Generation con Joomla
Il Mockup: Filtro subito i lead non interessanti e inizio a convincere i lead interessati
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Creare un sito di Lead Generation con Joomla
Il Mockup: Continuo a dare informazione per convincere 



Creare un sito di Lead Generation con Joomla
Il Mockup – Modulo di lead generation e recupero dei «meno convinti»
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Estensioni e plugin
per la Lead Generation



Cattura

•Call to Action

•Finestre modali «automatiche»

Conversione

•Form di raccolta dati

•Lead Nurturing

Fidelizzazione

•Mail Marketing

• Lead Engagement
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Estensioni e plugin per la Lead Generation
Cosa mettere nella cassetta degli attrezzi?



Graphic Design Engage Box - Tassos
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Estensioni e plugin per la Lead Generation
Cosa mettere nella cassetta degli attrezzi?

Cattura

•Call to Action

•Finestre modali «automatiche»



Engage Box - Tassos
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Estensioni e plugin per la Lead Generation
Cosa mettere nella cassetta degli attrezzi?
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Estensioni e plugin per la Lead Generation
Cosa mettere nella cassetta degli attrezzi?
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Estensioni e plugin per la Lead Generation
Cosa mettere nella cassetta degli attrezzi?

Conversione

•Form di raccolta dati

•Lead Nurturing
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Estensioni e plugin per la Lead Generation
Cosa mettere nella cassetta degli attrezzi?
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Estensioni e plugin per la Lead Generation
Cosa mettere nella cassetta degli attrezzi?
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Estensioni e plugin per la Lead Generation
Cosa mettere nella cassetta degli attrezzi?
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Estensioni e plugin per la Lead Generation
Cosa mettere nella cassetta degli attrezzi?

Fidelizzazione

•Mail Marketing

• Lead Engagement



Estensioni e plugin per la Lead Generation
Cosa mettere nella cassetta degli attrezzi?
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Caso di successo



Call to Action

Joomla World Conference 2017 - Rome - «Lead Generation» di successo con Joomla! – Simone Bussoni – Quantility 



Call to Action attiva
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Call to Action «smart»
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Flusso dell’informazione
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Form di Lead Generation
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Form di Lead Generation a 2 livelli
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simone.bussoni@quantility.it

Skype: simbus82

GRAZIE A TUTTI E…

Simone Bussoni



THANK YOU

conference.joomla.org 

#JWC17


